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Technico-commercial / Sales Engineer — Tolerie & Automation
@ Région : Romandie (Moudon, VD)

Vous souhaitez aller au-dela de la vente et contribuer activement au développement d’'un marché industriel
en croissance? Dans ce rble, vous étes responsable du développement de la Romandie et pilotez la
croissance des solutions de télerie moderne. Vous étes I'interface entre le client, la technique et la
réalisation des projets industriels.

A propos de nous : Gebriider Spiegel AG est une entreprise industrielle suisse proposant des solutions
complétes pour le travail de la tble : découpe laser, pliage, automatisation et logiciels industriels. Notre
approche intégrée combine machines, processus et logiciels pour améliorer I'efficacité et la compétitivité de
nos clients. Avec des sites a Tagerwilen (TG), Reichenburg (SZ) et Moudon (VD), nous sommes solidement
implantés en Suisse et développons notre présence en Romandie.

VOS MISSIONS

= Développement actif du marché en Romandie et acquisition de nouveaux clients (industrie,
construction métallique, ventilation, enveloppe du batiment)

= Gestion et développement des relations clients existantes

= Conseil technique sur les solutions de découpe laser, pliage et automatisation
= Analyse des processus de production directement chez les clients

« Elaboration d’offres techniques en collaboration avec le service interne

= Contribution au développement commercial de votre secteur

VOTRE PROFIL

= Formation technique de base (mécanique, construction métallique, usinage, automation ou équivalent)
= Connaissances du domaine de la tolerie et/ou des machines industrielles (laser, pliage, etc.)

= Expérience dans le contact client technique (vente, service, gestion de projets ou support technique)

= Intérét pour les équipements industriels et les solutions techniques

= Travail autonome, structuré et esprit entrepreneurial

= Aisance dans la relation client et le développement commercial

= Bon niveau d’allemand (min. B1) pour la collaboration interne

CE QUE NOUS OFFRONS

= Un secteur de vente exclusif avec une grande autonomie

= Rémunération attractive : salaire fixe selon profil et expérience + part variable sur résultats
= Un véhicule de fonction également utilisable a titre privé

= Des produits techniques de haute qualité avec une forte valeur ajoutée client

= Une équipe interne expérimentée pour vous soutenir techniquement et commercialement
= Processus courts, décisions rapides — entreprise familiale suisse sans bureaucratie

= De réelles perspectives d'évolution a long terme au sein d'un groupe en développement

CANDIDATURE

Intéressé(e) ? Nous serions ravis d’échanger avec vous.
@ bewerbung@spiegel.ch
www.spiegel.ch


http://www.spiegel.ch/

